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Черты характера, которыми должен обладать каждый предприниматель
Аннотация: В данной статье рассматриваются черты такие как: уравновешенность, энтузиазм, добросовестность, общественная активность, уверенность в себе, подверженность влиянию.   Также рассмотрен портрет предпринимателя и типы предпринимателя. Также учитываются негативные стороны бизнесмена. Какими качествами он должен обладать.
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Сегодня активно обсуждается психологический портрет предпринимателя. От его умений и навыков будет зависеть успех начатого дела. Людям интересно, какими же чертами обладает успешный бизнесмен и на уровне подсознания они пытаются скопировать его поведение, чтобы добиться такого же успеха в своей деятельности. Человек, планирующий открыть собственное дело, хочет знать, присутствуют ли в его характере те самые черты, которыми обладали его предшественники.

Рэймонд Каттелл, первопроходец в области оценки выдающихся личностей, в 1954 году вывел уравнение потенциала руководителя. Это уравнение, полученное на основе изучения личностей военачальников, используется в настоящее время для определения черт, присущих успешному руководителю. К таковым относятся следующие:

Уравновешенность. Хорошие руководители должны справляться с неудачами и стрессами. В целом они должны уметь приспосабливаться и быть достаточно психологически зрелыми, чтобы справиться с любой возникающей перед ними проблемой.

Преобладание. Лидеры — в большинстве своем люди решительные, они любят оставлять соперников позади и преодолевать препятствия. В целом они мыслят позитивно и так же относятся к окружающим. 
Энтузиазм. Лидеры обычно активны, эмоциональны и энергичны. Часто они чересчур оптимистичны и не боятся перемен. В целом они быстры, проворны и стремятся к неограниченной свободе.[1]
Добросовестность. У лидеров обычно очень развито чувство долга и повышенная требовательность к окружающим. Обычно их критерии совершенства очень высоки, поэтому они ощущают внутреннюю потребность делать все наилучшим образом. Они любят порядок и приучают себя к самодисциплине.[1]
Общественная активность. Риск заложен у лидеров в крови. Обычно они социально агрессивны и эмоционально непробиваемы. Тем не менее, они отзывчивы по отношению к другим и стараются проявлять благородство.

Практичность. Хорошие лидеры практичны, логичны и конкретны. Им чужда сентиментальная привязанность, они не боятся критики. Обычно они равнодушны к трудностям и имеют отличное самообладание.

Уверенность в себе. Уверенность в себе и гибкость — типичные черты лидеров. Они стремятся не культивировать в себе чувство вины и не нуждаются (или почти не нуждаются) в чьем-либо одобрении. Обычно они держатся уверенно и не испытывают угрызений совести. Как правило, на них не оказывают влияния прошлые ошибки и неудачи.[1]
Подверженность влиянию. Как выяснилось, лидеры подвержены чужому влиянию и очень щепетильны в общении с окружающими. В целом они очень заботятся о своей чести и репутации, поэтому стремятся всегда быть в курсе происходящего. Они осторожны и предусмотрительны, принимают решения и переходят к конкретным действиям лишь после того, как все взвесят.

Помимо вышеизложенных качеств, современные лидеры должны также уметь убеждать других людей и быть способными повести их за собой в новом направлении. Лидеры будущего должны уметь предвидеть развитие событий и убедить других в том, что их прогноз заслуживает доверия. Для этого им следует обладать следующими чертами характера:
Энергичность. Ненормированный рабочий день и частые поездки входят в обязанности руководителя. Это особенно актуально, когда компания расширяется. Всегда быть бдительным и сосредоточенным — вот две самые большие трудности, которым вам придется научиться на руководящем посту.

Интуиция. Стремительные изменения, происходящие в современном мире, в сочетании с информационной перегрузкой не дают возможности «знать» решительно все. Другими словами, одной только рассудительности и логики может оказаться недостаточно, чтобы найти выход из ситуации. Нынче все большее число лидеров прибегают к интуиции и полагаются на нее при принятии решений.[1]
Зрелость. Для того, чтобы стать хорошим руководителем, следует понимать, что ваша личная власть и всеобщее признание должны быть на втором месте, а повышение квалификации вашего персонала — на первом. Другими словами, когда руководитель понимает, что можно добиться большего, если отказаться от безраздельного управления подчиненными и вместо этого наделить их полномочиями, значит, он достиг зрелости.

Ориентация на команду. В настоящее время предприниматели прилагают много усилий к тому, чтобы коллектив работал как единая команда. Отношениям с подчиненными в стиле «взрослый-ребенок» лидеры предпочитают отношения «взрослый-взрослый», что способствует сплочению коллектива.

Сопереживание. Умение «поставить себя на место другого» — это главная черта современных лидеров. Если вы не умеете сопереживать, вы не сможете добиться взаимного доверия. А без доверия вы никогда не добьетесь максимальной самоотдачи на работе от вашего персонала.

Обаяние. Окружающие обычно воспринимают лидеров как людей особенных. И тут большую роль играет личное обаяние лидера. Руководители, обладающие таким обаянием, способны вызывать у своих подчиненных сильные эмоции. Благодаря своему умению убеждать, объединять людей и увлекать их, такие руководители находят нужные мотивировки для работников при достижении поставленных целей. При этом используется как система вознаграждений, так и аппелирование к гражданскому долгу.[1]
Иногда простое везение, когда человек оказывается в нужное время и в нужном месте может способствовать тому, что предприниматель достигнет головокружительного успеха. Но надеяться только на случай или работать методом проб и ошибок тоже нельзя, бизнесмен должен разработать собственную стратегию и только тогда он добьется результата.  Поскольку ведение бизнеса предполагает общение с подчиненными и бизнес партнерами, человек должен обладать такими личностными качествами: 
1. Наблюдательностью (человек должен уметь находить выход из любого положения, ведь зачастую все возможности для этого есть вокруг). 

2. Недоверие (некоторая скептичность – это то, что позволит не попасться на удочку мошенникам и не принимать сомнительные предложения). 

3. Оперативное принятие решения (иногда небольшая заминка может привести к тому, что решение становится неактуальным, бизнесмен должен уметь быстро реагировать на изменяющуюся обстановку). 

4. Умение мыслить стратегически и сосредотачиваться на проблеме. 

5. Умение учиться самостоятельно.[2]
В целом, лидеры — люди особого склада. И лишь личные качества определяют, сможет или не сможет данный человек успешно руководить другими. Тем не менее, не следует забывать, что люди в течение жизни способны обучаться и изменяться.

Лидерами редко рождаются. Благоприятные обстоятельства и настойчивость — вот основные составляющие воспитания любого лидера. Следовательно, если ваша цель — выбиться в лидеры, развивайте те свои качества, которые, на ваш взгляд, еще не соответствуют «стандарту». Скажем, если вы обладаете многими вышеперечисленными чертами, но не можете похвалиться отзывчивостью, пройдите обучение на специальных курсах или почитайте специальную литературу, посвященную вопросам сопереживания. Если же вы всегда любили людей, а принятие логических решений, наоборот, давалось вам с трудом, почитайте руководство о том, как стать практичным человеком и приобрести большую психологическую устойчивость.[2]
Из интеллектуальных способностей можно выделить:
· аналитический склад ума;

· гибкое мышление;

· творческий подход;

· широкое мировоззрение;

Экономические особенности:
· стремление приумножить богатство;

· инновационный подход к способам заработка денег;

· умение накапливать суммы.

Всё вышеперечисленное является положительными характеристиками, но ведь предприниматели – люди, а значит, имеют и отрицательные качества, вот некоторые из них.

Недостатки предпринимателей:

· принятые решения зачастую краткосрочны;

· ожидаемые результаты бывают не реалистичными;

· склонность к консерватизму, особенно после достижения определенного уровня развития.[2]
Типы предпринимателей:

Новатор. Новатор не гонится за новыми идеями, он предпочитает уже реализованную идею. Такому предпринимателю важна ни сколько оригинальность, а сам успех. Процентное количество таковых составляет около 30% всех исследованных предпринимателей.

Ремесленник. Этом тип бизнесменов характеризуется трудным достижением высот в предпринимательстве.

Но если такой предприниматель пробился, не изменяя своим принципам ведения бизнеса, то он обладает хорошим фундаментом знаний, необходимых для дальнейшего успешного развития. Таких “ремесленников” около 29%.[3]
Нетерпеливый. Для таких характерна быстрота реакции: такие бизнесмены быстро улавливают имеющиеся проблемы или недостатки в компании. Такой предприниматель сам занимается исправлением всех недостатков – 22% от общего числа проанализированных.

Хитрец. Хитрец стремится зарабатывать больше, обходя закон (лично я считаю, что можно оставаться в рамках правил ведения честной игры, даже обходя закон; к примеру – никогда не обманывать клиентов). В мире бизнеса таких людей не очень много – 12%.
Сын. На западе, например, даже малый бизнес может быть долгожителем, следовательно, в бизнесе появляются традиции, исемейное дело передается от поколения к поколению.
Около 7% исследованных предпринимателей получили бизнес по наследству.
В данной статье были рассмотрены общие черты и качества людей, занимающихся предпринимательской деятельностью. Нужно помнить, что на практике бывают разные ситуации и вышеперечисленные категории частных предпринимателей не единственно возможные. Так же могут играть роль происхождение, мотивация, одаренность, личные интересы и т.д.[3]
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